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Auf Handel, Schifffahrt und Industrie

Meine Damen und Herren,

das Jahr 2018 — woran denken Sie?

Vielleicht denken Sie an das Aus der Computermesse Cebit? An den rekordheil3en
Sommer und die Durre in Europa? Vielleicht denken einige Bremer an einen
spektakularen Kalte-Rekord. In einer mannshohen Forschungskapsel stellten wir
einen Weltrekord auf. Im Fallturm unseres Zentrums fir angewandte Raumfahrt-
Technologie und Mikro-Gravitation. Dort herrschte, zwei Sekunden lang, die tiefste

Temperatur des gesamten Universums.

Aber 2018, was ereignete sich weltpolitisch? Wir lebten noch in einer Welt ohne
Corona. Mental waren wir dabei zu akzeptieren, dass der Brexit geschehen wird. Und:

Ein gewisser Politiker mit den Initialen ,DT* fUhrte weitreichende Verhandlungen. DT.

Meine Damen, meine Herren, Sie bekommen Ihren Braunkohl auch dann serviert,
wenn Sie in diesem Rétsel falsch tippen sollten. Letzter Hinweis: Vorname: Donald.
Ihre Antwort ist Donald Trump? Das ist natirlich eine mdgliche Ldsung fur DT. Ich

meine aber einen anderen DT! Ich meine Donald Tusk!

Donald Tusk, jetzt der neue Premierminister Polens, war damals unser EU-
Ratsprasident. Was hat er gemacht? Er und Japans Premier Shinzé Abe
unterzeichneten das Freihandelsabkommen ,JEFTA®. JEFTA, das Japan EU Free
Trade Agreement. Das war historisch, meine Damen und Herren! Die groldte
Freihandelszone der Welt. Rund 30 % des globalen BIP bewegen sich hier. Und wir

sind mittendrin.
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Meine sehr verehrten Damen wund Herren, warum spreche ich von
Freihandelsabkommen? Laut Tradition halte ich an dieser Stelle die Rede auf ,Handel,
Schifffahrt und Industrie®. Wir sitzen hier in der Oberen Halle des Bremer Rathauses.
Kapitane. Kaufleute. Politiker. Wirtschaftstreibende. Und die Elite aus unserer
Gesellschaft. Aus Politik, Wissenschaft und Lehre. Aus Gesundheitswesen und
Verwaltung. Und wir wissen: Unser aller Wohistand hangt davon ab, dass Handel,
Schifffahrt und Industrie florieren. Dass wirtschaftliches Handeln von der Gesellschaft
geschatzt wird. Dass wir offene Grenzen haben. Dass wir Partnerschaften mit
befreundeten Landern pflegen. Dass wir global denken und handeln. Und nicht nur

national. Und dass wir das Klima und die Umwelt schiitzen. Und Ressourcen schonen.

Unsere drei Wirtschaftszweige Handel, Schifffahrt und Industrie greifen ineinander wie
Zahnrader. Diese Metapher horen Sie oft. Sie ist alt, aber sie bewahrt sich zu Recht.
Der Handler braucht Warenangebot und Nachfrage. Der Reeder braucht Ladung. Die
Industrie braucht Lieferanten und Kunden. Diese Zahnrader bewegen sich zusammen
— oder geraten gleichzeitig ins Stocken. Ein Zahnrad treibt ohne das andere nicht das
dritte an. Und umgekehrt. Erlauben Sie mir, dieser Metapher noch ein gro3es viertes
Zahnrad hinzuzufligen: die Gesellschaft. Die Einstellung der Gesellschaft zu
wirtschaftlichem Handeln. Wir brauchen eine Gesellschaft, die unser wirtschaftliches
Handeln aktiv wertschatzt. — Und ich meine nicht die riicksichtslose Maximierung der

Profite, sondern ich meine: verantwortungsvolles Wirtschaften! —

Und noch weitere Zahnrader brauchen wir: Partnerschaften mit anderen Landern.
Insbesondere Uber ein ganz spezielles funftes Zahnrad werde ich heute sprechen:
Uber die Partnerschaft mit einem ganz besonderen Land. Ich rede nicht als Logistiker,
der sich Hauptsache mehr Verkehr zu Lande, zu Wasser und in der Luft wiinscht. Ich
schaue in die Welt und werde ungeduldig. Wie alle, die mit Weitblick auf die
Globalisierung schauen, mache ich mir Sorgen. Wie es uns in Deutschland und Europa
gelingen kann, unabhangiger zu sein von China. Deutlich unabhangiger. Ich will kein
Misstrauen gegen China schiren. Aber zu grol3e, zu einseitige Abhangigkeiten sind

einfach riskant.

Ich bin ungeduldig, wie es uns schneller gelingen kann, Partnerschaften mit anderen

Landern aufzubauen. Und dabei all unsere Interessen zu sichern. Wohlstand.
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Sicherheit. Und Umweltschutz. Eine Herkulesaufgabe. Deswegen brauchen wir eine

Vision. Und einen klaren Plan.

Die EU ist schon lange unsere Freihandelszone. Ohne Zdlle und extra Steuern. Fur
Deutschland, fir uns als Exportnation, ist das wichtig: dass unser Warenexport nicht
stark durch Zoélle und Steuern eingeschrankt wird. Und JEFTA ist zustande
gekommen. Ein Jahr spater fielen planmafig nahezu alle Zoélle weg. Die Japaner
importieren heute z.B. rund 40 % mehr Butter. Und vieles mehr an Handel in beide
Richtungen hat zugenommen. Leider nicht 40 % mehr deutsche Autos. Aber viel mehr
freier Handel insgesamt. Wir schreiben eben nicht vor, wer wann wie viel wovon von

wem bezieht.

Aber: Japan méchte z.B. nicht, dass wir dort Unternehmensanteile erwerben oder gar
Firmen besitzen. Es gibt daher kein Investitions-Abkommen. Aber Freihandel. JEFTA
ist zustande gekommen durch gute Kommunikation. Nicht nur zwischen Shinzo Abe
und Donald Tusk. Sondern in jahrelangen grof3en Verhandlungsrunden. JEFTA kam
natirlich mit Kompromissen zustande. Aber mit einer grof3en Win-win-Situation. Es

greifen alle funf Zahnrader ineinander.

Wie sie vielleicht wissen, starb Shinzo Abe 2022 nach einem Attentat. Er war der am
langsten regierende Premierminister Japans. Herr Bundesprasident, lieber Herr Dr.
Steinmeier, Sie lernten Shinzd Abe und seine Frau personlich kennen und schatzen.
Beides: das Handelsabkommen mit Japan und dieser sinnlose Mord verschwanden
erstaunlich schnell aus dem Fokus der Medien. Japan ist aber nicht das fiinfte
Zahnrad, Gber das ich heute sprechen méchte.

Blicken wir in den Westen: MERCOSUR, das Abkommen mit Sidamerika.
MERCOSUR waére eine noch grof3ere Freihandelszone mit der EU. Mit 700 Millionen
Menschen. Im Dezember konnte das Abkommen erneut nicht abgeschlossen werden.
Steht die Kompromissfindung nach mihsamen 20 Jahren vor dem Aus? Dabei
mochten die Brasilianer gerne mehr deutsche Maschinen kaufen. Das ware eine Win-
win-Situation. Obwohl sie weniger Kaufkraft haben als wir, missen sie rund 160 %
unseres Preises fur unsere Maschinen zahlen. Schutzsteuern und Importzélle. Wir

hingegen kaufen bereits ihre Sojabohnen ganz ohne Zoll und ohne extra Steuern.
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MERCOSUR ist immer noch nicht zustande gekommen. Was haben Tusk und Abe da
besser gemacht? Was haben wir beim Abkommen ,CETA®, beim Abkommen mit
Kanada, besser gemacht? Was bei unserem ganz jungen Abkommen mit Kenia? Trotz
allen Gegenwinds, den es immer gibt! Nun, alle drei gegliickten Abkommen, CETA,
JEFTA und das mit Kenia, verzichten auf Investitions-Abkommen. Es sind reine

Handelsabkommen.

Ein zu grol3es Abkommen mit Europa, also eines mit Investitionsversprechen, hatte
auch Barack Obama im Sinn. In der Zeit, als meine Familie und ich in Boston lebten.
Es war die Zeit der ,TTIP“-Verhandlungen. Da gab es richtig viel Gegenwind. Sie
erinnern sich: Chlor-Hihnchen. Gen-Mais. Fracking-Gas. TTIP kam nicht zustande. In

Europa stimmten rund 100 NGOs dagegen.

Und gegen das geplante Investitions-Abkommen stimmten viele EU-Staaten. So wie
die Japaner unsere Investitionsabsichten in Japan nicht zulassen. So wie sich Europa
und Kanada nicht Gber Investitions-Abkommen einigen. Dennoch kam aber CETA als
Freihandelsabkommen zustande. Das flinfte Zahnrad, Gber das ich sprechen mdchte,

ist aber auch nicht Kanada. Sondern unsere Partnerschaft mit den USA.

Ob das mit TTIP noch was werden kann? Vielleicht haben Sie vom ,Inflation Reduction
Act“ der USA gehdrt. Und von der Tendenz, selbst unter Biden, wieder mehr in
Richtung ,America First* zu gehen. Es sieht nicht nach TTIP 2.0 aus. Und mit Donald
Trump erst recht nicht. Ist das die Losung der USA fiir das gleiche Problem, das auch
wir haben: weniger von China abhangig zu sein? Der protektionistische Inflation
Reduction Act? Nicht nur! Mit wenig Beachtung der Medien hat letztes Jahr etwas ganz

Kolossales stattgefunden:

Die USA importieren nicht mehr so viel aus China. Sondern aus Mexiko. Nearshoring
heil3t das auf Neudeutsch. Nearshoring, das ist die Lésung der USA. Sie lagern Firmen
und riesige Produktionsstatten nach Mexiko aus. Viel einfacher zu kontrollieren und zu
erreichen als China. Mexiko hat durch das Nearshoring der USA letztes Jahr mit einer
der stabilsten Wahrungen der Welt performt. Mit einem der starksten Borsenmarkte.

Und das, obwohl sich Mexikos Stadte immer wieder in den Top Ten der kriminellsten
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und korruptesten Stadte der Welt platzieren. Mexiko war der Handelspartner Nummer

eins der USA im vergangenen Jahr.

Wie sieht nun unsere Vision aus? Sollten wir uns auch ein Mexiko suchen, an einer
Grenze Europas? Wer konnte das sein? Die Turkei? Unternehmen in die Turkei
auslagern? Ja, das wirde funktionieren. Mit der Verpflichtung, dass bei einem
Regierungswechsel die Eigentumsverhéltnisse unangetastet bleiben. Auch die

Ukraine — eine Ukraine in Frieden — konnte unser Mexiko werden.

Auf jeden Fall aber sollten wir zuséatzlich die Partnerschaft mit den USA verstarken!
Und daftr mochte ich Sie heute gewinnen, meine Damen und Herren. Fur dieses funfte
Zahnrad! Die Amerikaner, die ich kenne und mit denen ich spreche, sind keine
Protektionisten. Diese Amerikaner waren nach wie vor fur eine transatlantische
Partnerschaft zu gewinnen. Warum nicht eine Partnerschaft erstmal ohne Investitions-
Abkommen. Nicht die gefurchtete TTIP 2.0. Nicht eine ,Transatlantic Trade and

Investment Partnership®. Sondern ,TTP: Transatlantic Trade Partnership®.

Mussen wir uns nicht die Frage stellen, mit wem wir denn sonst Handelsabkommen
abschliefl3en sollen, wenn wir es nicht einmal mit den USA schaffen? Einem Land, das
unsere Werte teilt. Das unsere Freiheit verteidigt. Das jahrlich weit Gber 700.000
Zuwanderer aufnimmt. Das die besten Universitaten der Welt beherbergt. Und in dem

die groéRten und erfolgreichsten Unternehmen der Welt zu Hause sind.

Mit wem denn sonst, wenn nicht mit den USA, meine Damen und Herren?

Das sollten wir aus JEFTA, aus CETA und auch aus unserem ganz neuen Abkommen
mit Kenia noch lernen: Treffen wir ein reines Handelsabkommen. Ohne Investitions-
Abkommen. Nehmen wir die Eigenarten der Amerikaner ernst. Und fordern weiterhin
auch ein, dass sie unsere Eigenarten ernst nehmen. Aber: Verhandeln wir

pragmatische Kompromisse.

Mit wem denn sonst, wenn nicht mit den USA? Wenn wir z.B. hohe Arbeitsschutz- und
Umweltschutz-Standards fordern, muss es auch etwas geben, das wir Europaer den

USA zugestehen. Und dazu z&hlt nicht, sich an den NATO-Vertrag zu halten.
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Dauerhaft: 2 % unseres BIP in Verteidigung zu investieren. Denn das ist bereits seit
langem unsere Verpflichtung und in der heutigen weltpolitischen Lage mehr denn je

unser eigenes Sicherheits-Interesse. Den USA etwas zugestehen ...

Lassen wir doch die USA versuchen, uns Fracking-Gas, Gen-Mais und Chlor-
Huhnchen zu verkaufen. Das werden auf Dauer sowieso keine Erfolgsschlager. Aber
das Abkommen wird ein grof3er dauerhafter Erfolg! Wir haben keine Alternative, meine
Damen und Herren. Kein Abkommen ist keine L6sung. Wir brauchen eine
Partnerschaft auf Augenhthe mit den USA. Mit Kompromissen. Und mit viel Win-win.

Wir. Brauchen. Einander.

Ich mochte Sie heute fur die Einsicht gewinnen, dass unter all den Partnerschaften,
die wir aufbauen und pflegen kénnen, die Partnerschaft mit den USA besonders
aussichtsreich ist. Und wenn ich da bei Ihnen auf offene Ohren treffe, helfen Sie mit,
diese Einsicht wetterfest zu machen. Zum Beispiel fir den Fall, dass die USA Ende
dieses Jahres wieder ihren DT wéhlen. Dann brauchen wir Durchhaltevermdgen.

Ich mdchte Sie dafir gewinnen, sehr verehrte Damen und Herren, fir unsere
Partnerschaft mit den USA weiter weiterzukampfen. Mitzukampfen. Mit wem den

sonst, wenn nicht mit den USA?

Mogen die Zahnrader Handel, Schifffahrt und Industrie noch lange ineinandergreifen.
Moge die Gesellschaft unser wirtschaftliches Handeln wertschatzen. Und mdge unsere
Partnerschaft mit den USA — allen Stirmen zum Trotz — halten. Halten und weiter

wachsen.

Sehr verehrte Damen, meine Herren, ich bitte Sie, sich zu erheben. Auf Handel,

Schifffahrt und Industrie ein dreifaches

Hepp - Hepp - Hepp - Hurra!
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